
Bauer	Media	Outdoor	Belgium	–	Direct	Sales
Representative

Jij	herkent	jezelf	hierin:
4	Je	bent	klantgericht,	makkelijk	in	de	omgang	en	in	staat	om	je	netwerk	gemakkelijk	op	te	bouwen	en	uit	te
breiden

4		Dankzij	je	empathie,	integriteit	en	geloofwaardigheid	win	je	gemakkelijk	het	vertrouwen	van	je
gesprekspartners

4		Teamgeest	is	essentieel;	je	besteedt	veel	aandacht	aan	communicatie,	samenwerking	en	organisatie

4	Je	houdt	van	autonoom	werken	om	je	agenda	efficiënt	te	beheren

4	Je	hebt	een	hands-on	mentaliteit

4	Je	bent	nieuwsgierig,	ondernemend,	goedlachs	en	positief	ingesteld

Welkom	in	het	Direct	Sales	team!

We	zijn	op	zoek	naar	een	3de	junior	talent	om	het	team	te	versterken.

Je	krijgt	bij	ons

	Alle	mogelijkheden	om	je	te	ontplooien

	Training	on	the	floor

	Een	familiale	sfeer,	met	fun	en	autonomie	op	de	werkvloer

	Een	salarispakket	met	aantrekkelijk	bonussysteem

Count	me	in,	hoor	ik	je	al	denken!

Wat	je	dan	juist	doet	als	Sales	Rep?	Lees	dan	gauw	even	verder	�	

Wat	zijn	jouw	taken	als	Sales	Representative:
Het	Direct	Sales	team	heeft	de	verantwoordelijkheid	om	digitale	oplossingen	voor	out-of-home	(OOH)	te
verkopen,	de	markt	te	informeren	over	de	diverse	mogelijkheden	en	sterke,	langdurige	relaties	op	te	bouwen
met	lokale	adverteerders.	Dit	stelt	klanten	in	staat	om	hun	merken	en	diensten	effectief	te	promoten	en	hun
gewenste	resultaten	te	behalen.

4		Jij	bent	verantwoordelijk	voor	het	actief	benaderen	in	Brussel	&	Wallonië.

4		Jouw	doel	is	het	verkopen	van	digitale	mediacampagnes	in	de	OOH-markt.

4		Je	bouwt	relaties	op	met	klanten	door	hun	behoeften	te	identificeren	en	oplossingen	aan	te	bieden	die
aansluiten	bij	hun	wensen.

4		Jouw	klantenportefeuille	bestaat	uit	lokale	adverteerders.

4		Je	brengt	structuur	aan	binnen	je	job.	Je	volgt	het	volledige	sales	traject	georganiseerd	op.



4		Je	bent	verantwoordelijk	voor	het	effectief	plannen	van	je	agenda.

4		Je	rapporteert	aan	de	Team	Leader	Direct	Sales	en	bepaalt	samen	de	strategische	verkoop.

	

Wat	Clear	Channel	verwacht	van	jou	als	Sales
Representative:
	Je	beschikt	over	een	scherp	commercieel	inzicht,	je	hebt	een	natuurlijk	talent	voor	het	opbouwen	van	relaties.

	Je	bent	leergierig,	flexibel	en	een	doorzetter	in	hart	en	nieren.	Bovendien	ben	je	goed	in	staat	zelfstandig	te
werken	en	neem	je	graag	het	initiatief.

	Je	bent	een	geboren	hunter	met	winnaarsmentaliteit.

	Je	wordt	gedreven	door	het	behalen	van	resultaten,	targets	motiveren	je.

	Je	kan	op	verschillende	niveaus	onderhandelen	en	verscheidene	gesprekspartners	overtuigen.

	Je	beschikt	over	een	hoger	diploma	of	bent	gelijkwaardig	dankzij	je	relevante	werkervaring.

	Een	eerste	commerciële	ervaring	is	een	troef	(vertegenwoordiger,	account	manager,	business	developer,
consultancy,	buitendienst,	…)

	Je	bent	vlot	in	Nederlands	en	in	het	Frans.

What’s	in	it	for	you?
4	Een	vast	contract

4	Een	gedreven	team	met	een	teamleader	die	oprecht	gelooft	in	zijn	teamleden	en	vertrouwen	geeft.

4	Een	b(l)oeiende,	steeds	veranderende	omgeving	met	heel	wat	dynamiek	op	de	werkvloer	waar	je	contact	hebt
met	verschillende	units	(sales,	marketing,	development,...)

4		Autonomie	in	je	eigen	agenda

4		hands-on	opleidingen	

4	Aantrekkelijk	salaris	met	veel	extra's,	waaronder	maaltijd-	en	ecocheques,	groeps-	en
hospitalisatieverzekering,	laptop	en	GSM	abonnement

"Enriching	everyday	life"	met	Bauer	Media	Outdoor
Onze	waarden	staan	centraal	in	onze	cultuur:
	Passie	voor	wat	we	doen
	Vertrouwen	tussen	collega’s	en	partners
	Excellentie	in	alles	wat	we	leveren
	Ondernemerschap	om	te	innoveren,	te	testen	en	vooruit	te	gaan

Bij	Bauer	Media	krijg	je	het	beste	van	twee	werelden:
een	warm,	menselijk	en	familiaal	kader,	gecombineerd	met	de	kracht	van	een	internationale	groep	die	vooruitkijkt.
Elke	dag	zetten	onze	gepassioneerde	teams	zich	in	voor	innovatieve,	boeiende	en	betekenisvolle	projecten.

Enthousiast	om	samen	het	verschil	te	maken?
Wij	kijken	ernaar	uit	je	te	ontmoeten.

https://www.bauermediaoutdoor.com/en-be

https://www.bauermediaoutdoor.com/en-be

