
Bauer	Media	Outdoor	Belgium	–	Direct	Sales
Representative

Cette	description,	c'est	totalement	vous:
4	Orienté	client,	vous	avez	le	contact	facile	et	vous	êtes	capable	de	créer	et	d’agrandir	votre	réseau	aisément

4	Grâce	à	votre	sens	commercial	vous	gagnez	facilement	la	confiance	de	vos	interlocuteurs

4	L’esprit	d’équipe	est	primordial	pour	vous;	vous	accordez	beaucoup	d’importance	à	la	communication	et	la
collaboration

4	Vous	aimez	travailler	de	manière	autonome	pour	gérer	efficacement	votre	emploi	du	temps

4	Vous	êtes	curieux	et	entreprenant

Bienvenue	dans	l'équipe	Direct	Sales	!

Nous	recherchons	un	troisième	talent	Sales	pour	renforcer	l'équipe	existante.

Avec	nous,	vous	bénéficiez

	de	toutes	les	occasions	de	vous	développer

	de	training	on	the	field

	d'une	atmosphère	familiale,	avec	du	fun	et	de	l'autonomie	sur	le	lieu	de	travail

	d'un	package	salarial	complet

Je	vous	entends	déjà:	"Comptez	sur	moi!"

Que	ferez-vous	exactement	en	tant	que	Sales	Rep?

Quels	sont	vos	tâches	en	tant	que	Sales
Representative?
Notre	mission	?	Vendre	des	solutions	digitales	OOH,	informer	le	marché	sur	leurs	nombreuses	possibilités	et
construire	des	relations	solides	et	durables	avec	les	annonceurs	locaux.	Grâce	à	toi,	nos	clients	pourront
promouvoir	efficacement	leurs	marques	et	atteindre	leurs	objectifs.

	Ton	rôle	:
4		Prospecter	activement	à	Bruxelles	et	en	Wallonie	pour	développer	notre	portefeuille	clients.
4		Vendre	des	solutions	médias	OOH	aux	travers	de	nos	écrans	digitaux.
4		Créer	des	relations	de	confiance	avec	les	annonceurs	en	comprenant	leurs	besoins	et	en	proposant	des	solutions
adaptées.
4		Gérer	un	portefeuille	de	clients	locaux	et	les	accompagner	dans	leur	stratégie	de	communication.
4		Apporter	une	structure	à	ton	travail	et	suivre	le	processus	de	vente	de	manière	organisée.
4		Planifier	et	optimiser	efficacement	ton	agenda	pour	maximiser	les	opportunités.
4		Travailler	main	dans	la	main	avec	le	Team	Leader	Direct	Sales	pour	définir	ensemble	la	stratégie	commerciale

	



Ce	que	Bauer	Media	attend	de	vous	en	tant	que	Sales
Representative:
	Vous	avez	un	excellent	sens	commercial	et	un	talent	naturel	pour	établir	des	relations	durables.

Vous	êtes	curieux	d’apprendre,	flexible	et	persévérant.	Vous	aimez	travailler	de	manière	autonome	et	prenez
facilement	des	initiatives.

	Vous	êtes	un	véritable	hunter	avec	un	esprit	de	gagnant.

	Vous	êtes	orienté	résultats	et	les	objectifs	vous	poussent	à	vous	dépasser.

	Vous	savez	négocier	à	différents	niveaux	et	convaincre	vos	interlocuteurs.

	Une	première	expérience	commerciale	est	un	atout	(représentant,	account	manager,	business	developer,	consultant,
sales	terrain,	…).

	Vous	parlez	couramment	néerlandais	et	le	français.

Ce	que	Bauer	Media	vous	offre?
4	Un	CDI

4	Une	équipe	passionée	avec	une	chef	d'équipe	qui	croit	vraiment	en	ses	équipiers	et	leur	donne	confiance.

4	Un	environnement	passionnant,	en	constante	évolution,	avec	beaucoup	de	dynamique	sur	le	lieu	de	travail	où
vous	êtes	en	contact	avec	différentes	unités	(ventes,	marketing,	développement,...).

4	Flexibilité	de	gérer	votre	agenda

4		Une	formation	pratique	

4	Salaire	attrayant	assorti	de	nombreux	avantages,	notamment	des	chèques-repas	et	des	éco-chèques,	une
assurance	groupe	et	une	assurance	hospitalisation,	vun	abonnement	à	un	ordinateur	portable	et	à	un	téléphone
mobile.

"Enriching	everyday	life"	avec	Bauer	Media	Outdoor
Nos	valeurs	sont	au	cœur	de	notre	culture	:
	Passion	pour	ce	que	nous	faisons
	Trust	entre	collègues	et	partenaires
	Excellence	dans	tout	ce	que	nous	livrons
	Entrepreneurship	pour	innover,	tester	et	avancer

Chez	Bauer	Media,	vous	retrouvez	le	meilleur	des	deux	mondes	:
un	cadre	familial,	à	taille	humaine	et	bienveillant,	allié	à	la	force	d’un	groupe	international	tourné	vers	l’avenir.
Chaque	jour,	nos	équipes	passionnées	s’investissent	dans	des	projets	innovants,	stimulants	et	porteurs	de	sens.

	Envie	de	faire	la	différence	avec	nous	?
On	a	hâte	de	vous	rencontrer

https://www.bauermediaoutdoor.com/en-be

https://www.bauermediaoutdoor.com/en-be

